
ADAMA ЖНИВА
Взаємовигідне партнерство для зростання бізнесу
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Агропакет ADAMA ЖНИВА
Пропозиція

Передплата за продукти ADAMA та/або 

закриття поточної дебіторської 

заборгованості перед ADAMA

Ціни на с.-г. продукцію вище ринкових 

для Агровиробників

Додаткове джерело поповнення 

обігових коштів - післяплата



Прості умови участі
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Агровиробник купує 
продукти ADAMA1

4 3

2
Для Агровиробників ціни на 

с.-г. продукцію вище ринкових

Базиси поставки: 

DAP (порти, переробники), 

ExW (перепис на елеваторі), 

FCA (завантажено в 

авто/вагон)

Культури: пшениця, кукурудза, 

ячмінь, соняшник, ріпак, соя, 

горох, овес
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Базова структура с.-г. угоди
Приклад

До 50%

Післяплата

Перераховуємо кошти протягом 7 робочих 

днів з дати відвантаження с.-г. продукції та 

надання необхідних документів

Від 50%

Придбання 

продуктів ADAMA

Продаж продуктів ADAMA по прайсовим 

цінам та/або закриття поточної 

дебіторської заборгованості перед ADAMA

100%
c.-г. угода
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Вибір базису
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Базис поставки FCA

Якісні показники

Визначаються при вивантаженні 

с.-г. продукції в місці призначення

FCA
завантаження с.-г. продукції в авто на складі господарства

(при цьому партія поставки має бути кратна авто)

Культури*:
пшениця, кукурудза, ячмінь, 

ріпак, соняшник, соя

** Інші культури за індивідуальним запитом у 

регіонального менеджера з розвитку бізнесу
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Базис поставки ExW

Якісні показники

Визначаються при вивантаженні 
с.-г. продукції в місці призначення

Культури*:
пшениця, кукурудза, ячмінь, 
ріпак, соняшник, соя

** Інші культури за індивідуальним запитом у 

регіонального менеджера з розвитку бізнесу

ExW
перепис с.-г. продукції на елеваторі*

(при цьому партія поставки має бути кратна авто)

*вибір елеватора повинен бути погоджено з менеджером з розвитку бізнесу
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Базис поставки DAP

DAP
вивантажено у порту, на елеваторі, на заводі

(за умови наявного відкритого контракту)

Місця поставки: 
порти Великої Одеси 

(Одеса, Чорноморськ, ТІС)

/ Елеватори, Переробники 

Якісні показники

Визначаються при вивантаженні 
с.-г. продукції в місці призначення

Культури*:
пшениця, кукурудза, ячмінь, 
ріпак, соняшник, соя

** Інші культури за індивідуальним запитом у 

регіонального менеджера з розвитку бізнесу
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Логістичний 
супровід ADAMA

Організація доставки та відвантаження с.-г. 

продукції до кінцевого місця поставки, 

документальний супровід та допомога на всіх етапах 

Пошук кінцевого покупця с.-г. продукції та можливих 

місць вивантаження, погодження кращих цінових 

пропозицій на ринку 

Розробка логістичних маршрутів та підбір 

експедиторів, вирішення супутніх проблемних питань

Погодження конкурентних тарифів на перевезення, 

маємо велику базу надійних Партнерів –

Перевізників/Експедиторів



Агропакет ADAMA ЖНИВА 
Переваги
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Можливість придбати 

продукти ADAMA

Широкий вибір 

базисів поставки

Конкурентні ціни на 

с.-г. продукцію для 

учасників Агропакета

Додаткове джерело 

поповнення обігових 

коштів - післяплата

Логістичний супровід 

поставки від 

Агровиробника до 

кінцевого покупця за 

підтримки ADAMA

1 2 3 4 5
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Як взяти участь в Агропакеті?

Потреба Агровиробника в закупівлі якісних

ЗЗР ADAMA та/або бажання закрити поточну

дебіторську заборгованість перед ADAMA 

через поставку с.-г. продукції

Формування умов поставки 

с.-г. продукції

Відвантаження зерна 

вибраним базисом

Розрахунок за ЗЗР + 

виплата післяплати



Звертайтеся до менеджерів ADAMA у Вашому регіоні:

1. За контактами на сайті ua.adama.com/contact 

(Відділ розвитку бізнесу)

2. Приєднуйтеся до розсилки цін у Вайбер за QR-кодом
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ADAMA Fin – 

фінансовий помічник у 

Вашому смартфоні

Всі можливості Агропакетів, 

аналітика аграрних ринків та 

актуальні ціни завжди з Вами у 

мобільному додатку ADAMA Fin

Завантажуйте ADAMA Fin!

Як дізнатись актуальні ціни на 
с.-г. продукцію?
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Контакти
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Карта контактів відділу розвитку

Сергій Надточій
Менеджер з розвитку бізнесу,

Луцьк, Рівне, Львів, 

Ужгород, Херсон, Крим

serhii.nadtochii@adama.com

+380 66 215 90 90

Павло Мельничук
Менеджер з розвитку бізнесу,

Хмельницький, Тернопіль, 

Івано-Франківськ, Чернівці

pavlo.melnychuk@adama.com

+380 50 457 17 10

Руслан Рибонька
Менеджер з розвитку бізнесу,

Вінниця, Одеса, Миколаїв, 

ruslan.rybonka@adama.com

+380 50 710 40 12

Віталій Мороз
Керівник Департаменту 

розвитку бізнесу 

vitalii.moroz@adama.com 

+380 50 346 00 37

Юлія Пантюшенко
Менеджер з розвитку бізнесу,

Харків, Луганськ, Суми, Полтава, 

Дніпро, Донецьк, Запоріжжя
yuliia.pantiushenko@adama.com

+380 99 014 46 96 

Євгеній Душко
Менеджер з розвитку бізнесу,

Київ, Житомир, Чернігів, Черкаси, 

Кропивницький

yevhenii.dushko@adama.com

+380 50 345 49 41

Ужгород

Львів

Івано-

Франківськ

Тернопіль

Луцьк
Рівне

Вінниця

Хмельницький

Херсон

Сімферополь

Миколаїв

Одеса

Чернівці

Суми

Полтава
Харків

Дніпро

Запоріжжя

Луганськ

Запоріжжя

Житомир

Чернігів

Черкаси

Кропивницький Донецьк

КИЇВ

mailto:serhii.nadtochii@adama.com
mailto:pavlo.melnychuk@adama.com
mailto:ruslan.rybonka@adama.com
mailto:vitalii.moroz@adama.com
mailto:yuliia.pantiushenko@adama.com
mailto:yevhenii.dushko@adama.com


www.adama.com/ukraine

Чуємо                        Вивчаємо                     Робимо
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Back-up 
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Комерційні умови

Агровиробник отримує знижки на 

ЗЗР згідно з діючою КП ADAMA

Передоплатний прайс на ЗЗР
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Партнери


	Слайд 1: ADAMA ЖНИВА
	Слайд 2
	Слайд 3: Прості умови участі
	Слайд 4
	Слайд 5: Вибір базису
	Слайд 6: Базис поставки FCA
	Слайд 7: Базис поставки ExW
	Слайд 8: Базис поставки DAP
	Слайд 9: Логістичний супровід ADAMA
	Слайд 10: Агропакет ADAMA ЖНИВА  Переваги
	Слайд 11
	Слайд 12
	Слайд 13: Контакти
	Слайд 14: Карта контактів відділу розвитку
	Слайд 15
	Слайд 16: Back-up 
	Слайд 17
	Слайд 18

